
25

Цивілістика

ГОЛУБЕНКО І. І.,
кандидат юридичних наук, 
старший викладач 
(Інститут післядипломної освіти
Київського національного університету 
імені Тараса Шевченка)

ГОЛОВИЦЬКИЙ В. В.,
студент
(Інститут післядипломної освіти
Київського національного університету 
імені Тараса Шевченка)

УДК 347.44

ДОГОВІР ЛІЗИНГУ У ПРАВІ ІНОЗЕМНИХ ДЕРЖАВ

У статті розкрито поняття договору лізингу. Проаналізовано цивiльно-пра-
вовий характер договору лізингу як юридичного факту, з яким пов’язується 
виникнення лізингових зобов’язань. Розглянуто питання правового регулюван-
ня договору лізингу в іноземних державах. 

Ключові слова: договір лізингу, ринкові відносини, договір фінансового лі-
зингу, кредит-оренда, купівля-продаж.

В статье раскрыто понятие договора лизинга. Проанализирован граждан-
ско-правовой характер договора лизинга как юридического факта, с которым 
связано возникновение лизинговых обязательств. Рассмотрены вопросы право-
вого регулирования договора лизинга в иностранных государствах.

Ключевые слова: договор лизинга, рыночные отношения, договор финансо-
вого лизинга, кредит-аренда, купля-продажа.

The article describes the concept of leasing agreement. The civil-legal nature of 
the leasing agreement is analyzed as a legal fact, which is associated with the emer-
gence of lease obligations. The issues of legal regulation of the leasing agreement in 
foreign countries are considered.

Key words: lease agreement, market relations, financial lease agreement, loan-
lease, purchase and sale.

Вступ. В умовах ринкових вiдносин та економiчної нестабiльностi в Українi постає 
питання рацiонального й ефективного використання наявних ресурсiв під час освоєння 
нових сучасних способiв органiзацiї виробництва, пошуку ефективних методiв пришвид-
шеного розвитку найбiльш перспективних галузей. Зокрема, прiоритетними є потреби мо-
дернiзацiї основних засобів, експлуатацiї сучасного обладнання. Це вимагає значних капiта-
ловкладень i зумовлює необхiднiсть залучення iнвесторiв, створення для них преференцiй і 
пiльгового режиму. 

Вiдносини лiзингу є порiвняно новими для економiки нашої держави. Обсяги опе-
рацiй на ринку послуг лiзингу постiйно зростають і динамiчно розвиваються, особливо це 
стосується послуг фінансового лізингу. Так, договiр фiнансового лiзингу набуває все бiль-
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шого застосування під час модернiзацiї й удосконалення виробництва. Цей договiр харак-
теризується ширшою регламентацiєю прав та обов’язків сторiн. При цьому норми нацiо-
нального законодавства досить детально, порiвняно з iншими видами договорiв, регулюють 
порядок укладення, змiни та припинення договору фiнансового лiзингу.

Водночас за роки розвитку ринкових відносин не вдалось сформувати стiйкої, адап-
тованої до сучасних потреб суспiльства практики укладення й застосування вказаного виду 
цивільно-правових договорів. До того ж неузгодженiсть положень нормативно-правових ак-
тiв, наявнi прогалини та суперечностi, велика кiлькiсть проблемних питань, якi врегульовані 
не законодавством, а судовою практикою, котра часто є суперечливою, вимагають науково-
го дослiдження й аналізу договору лізингу. Аналіз наявної договiрної та судової практики  
з дослiджуваного питання дає змогу вказати, що під час оформлення такого договору сто-
рони часто допускають помилки, що має наслiдком неправильну квалiфiкацiю договору, 
визнання його неукладеним. Крiм того, сторони не використовують у повному обсязi наданi 
законом права для максимального забезпечення реалiзацiї своїх iнтересiв. Тому варто звер-
нутися до досвіду договір лізингу у праві іноземних держав.

Науково-теоретичну базу дослiдження становлять працi видатних вiтчизняних і за-
рубiжних дослiдникiв проблем цивiльного й господарського права, а також iсторiї та загальної 
теорiї права, а саме: М.М. Агаркова, I.А. Безклубого, О.В. Дзери, А.С. Довгерта, О.А. Пiдо-
пригори, Є.О. Харитонова, В.С. Щербини, В.Ф. Яковлєва та iн. Більшість робіт присвя-
чені комплексному аналізу договору фінансового лізингу як різновиду договору лізингу.

Постановка завдання. Мета статті – визначити мiсце і значення договору лізингу 
в системi цивільно-правових договорiв, зокрема, у міжнародній практиці.

Результати дослідження. Розпочнемо розгляд правового регулювання договору лi-
зингу з Францiї та Бельгiї, оскiльки цi країни першими в континентальнiй Європi прийняли 
спецiальнi закони про лiзинг.

У Францiї 3 липня 1966 р. ухвалено Закон про пiдприємства, що практикують кре-
дит-оренду, а в Бельгiї 10 листопада 1967 р. – королiвську постанову про пiдприємства, що 
практикують фiнансову оренду. За назвами цих актiв можна дiйти висновку, що для визна-
чення вiдносин, якi розглядаються, у французькому законi застосовується термiн «кре-
дит-оренда» (credit-bail), а в Бельгiї – «фiнансова оренда» (location-financement) [3]. 

Французький закон визначає, що операцiями кредит-оренди є операцiї з оренди об-
ладнання, придбаного для цiєї оренди пiдприємством, яке стає власником цього обладнан-
ня, в яких передбачається можливiсть для орендаря придбати все або частину обладнання 
за узгоджену цiну з урахуванням уже виплачених орендних внескiв або принаймнi їх частини.

У бельгiйськiй постановi перераховуються ознаки, наявнiсть яких свiдчить про укла-
дення договору фiнансової оренди:

- обладнання має використовуватися орендарем лише в професiйних цiлях;
- обладнання має бути придбане орендодавцем з метою його подальшої передачi 

в оренду й вiдповiдати вимогам майбутнього орендаря;
- строк оренди має спiввiдноситися зi строком експлуатацiї обладнання;
- установлюється такий розмiр орендної плати, який давав би змогу повернути вартiсть 

орендованого майна орендодавцю протягом строку дiї договору;
- у контракті має передбачатися право орендаря стати власником орендованого майна 

після закінчення строку оренди. При цьому цiна на купiвлю цього майна має вiдповiдати 
залишковiй вартостi орендованого майна. Однак не можна не помiтити, що запропонованi 
бельгiйським актом критерiї є бiльш повними та різнобічними. Серед них, наприклад, 
спiввiдношення мiж строком оренди i строком експлуатацiї, амортизацiя, спiввiдношення 
мiж цiною опцiону на купiвлю та залишковою вартiстю, а також придбання обладнання вiд-
повiдно до вказiвок майбутнього орендаря.

У французькому та бельгiйському актах також сформульовано вимоги до органiза-
цiй, якi практикують оренду-кредит (сredit-bail) або фiнансову оренду (location-financement). 
Французький закон установлює, що операцiї кредит-оренди можуть здiйснювати банки та 
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пов’язанi з ними установи (спецiалiзованi фiнансовi органiзацiї). У бельгiйськiй постановi 
наголошується, що лише органiзацiї, якi отримали спецiальний дозвiл мiнiстерства еко-
номiки, можуть займатися фiнансовою орендою.

У Нiмеччинi спочатку виникла класична проблема регулювання лізингу, зокрема 
відокремлення його вiд договору умовної купiвлi-продажу. Це пов’язано з тим, що корис-
тувач, виплативши всю вартість обладнання, набував його у власнiсть пiсля спливу стро-
ку дiї договору, щоб не втрачати залишкову вартiсть. Така схема нагадувала договiр умов-
ної купiвлi-продажу. Це викликало проблему визначення власника обладнання передусiм 
для оподаткування. Нiмецький суд визначив поняття лiзингу саме з метою оподаткування.

Лише 19 квiтня 1971 р. прийнято постанову «Про лiзинг рухомостi». Вiдповiдно 
до неї, договором фiнансового лiзингу є договiр, укладений на певний строк, протягом якого 
його не може бути розiрвано жодною зi сторiн, а перiодичнi платежi, що вносяться протягом 
цього перiоду, мають покривати витрати на придбання або виробництво обладнання, а та-
кож iншi можливi витрати, понесенi лiзинговою компанiєю. Постанова перераховує чотири 
ознаки, за якими можна визначити, чи є лiзингова компанiя власником обладнання з метою 
оподаткування:

- основний строк контракту має бути вiд 40% до 80% економiчного термiну служби 
обладнання;

- вартiсть опцiону на купiвлю має спiввiдноситися з вартiстю майна на момент реалi-
зацiї опцiону;

- перiодичнi платежi за поновлений строк договору лiзингу (якщо це вiдбувається) 
мають бути номiнальними;

- якщо предметом договору лiзингу є спецiальне обладнання, необхiдне тiльки корис-
тувачевi, то «економічним» власником такого обладнання вважатиметься користувач.

Особливу зацiкавленiсть викликає те, що нiмецький законодавець проводить розмеж-
ування мiж «економічним» і «юридичним» власником.

Вiдомi рiзнi розщеплення права власностi, але таке здiйснено вперше. Це зумовлюєть-
ся тим, що при лiзингу право власностi на його предмет залишається в лiзингодавця, який 
до його фактичного використання стосунку не має. Користувач (лiзингоодержувач) не має 
на нього права. Це лише варiант правового регулювання.

Постанова розрiзняє три види договорiв лiзингу: без права подовження, з правом 
купiвлi, з правом подовження строку дiї договору.

У Нiдерландах не iснує спецiального законодавства або регламентацiї щодо лiзин-
гу. Аналогiчно з ФРН кожний банк бере участь в однiй або кiлькох лiзингових компанiях, 
фiнансуючи їх на умовах виплати боргу в розстрочку.

У США вiдносини щодо договорiв лiзингу регулюються тiєю мiрою, якою це стосується 
оподаткування. Головний напрям регулювання тут зосереджується на встановленнi правил, 
що вирiзняють договiр лiзингу вiд купiвлi-продажу, з метою уникнення фiктивного викори-
стання податкових та амортизацiйних пiльг. Такi правила видає Служба внутрiшнiх доходiв. 
Важливу роль у механiзмi цивiльно-правового регулювання вiдносин США вiдiграє практика 
великих лiзингових компанiй, страхових товариств та iнших органiзацiй, що займаються лi-
зингом. Вони широко застосовують типовi проформи договорiв, якi контрагент лише пiдпи-
сує, без жодних або незначних змiн. Проформи контрактiв iстотно впливають на лiзинговий 
бiзнес, тому їх також можна певною мiрою зарахувати до джерел правового регулювання.

Варто зазначити, що процес кодифiкацiї договору лiзингу (фiнансової оренди) вiдбито 
в Унiфiкованому торговельному кодексi США (далi – УТК США) [1]. Стаття 2А-103 пере-
раховує ознаки фiнансової оренди, що вiдокремлюють її вiд договору оренди. Фiнансовою 
орендою (лiзингом), згiдно з УТК США, є оренда, за якої орендодавець не вибирає, виробляє 
або поставляє майно, а набуває майно або право володiння й користування ним у зв’язку 
з договором оренди. При цьому вiдбувається одна з таких дiй:

- орендар отримує копiю контракту, згiдно з яким орендодавець придбав майно або 
право володiння й користування майном до пiдписання договору оренди;
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- схвалення орендарем контракту, за яким орендодавець набув майно або право во-
лодiння чи користування майном, є умовою укладення договору оренди;

- орендар до пiдписання договору оренди отримує повну й достовiрну заяву про зо-
бов’язання та гарантiї, про вiдмову в гарантiях, обмеженнях у правах вимоги, засобах захи-
сту й вiдшкодовуваних збитках, зокрема, третьої сторони (наприклад, виробника майна), що 
були наданi орендодавцю постачальником за контрактом, згiдно з яким орендодавець набув 
майно або право володiння чи користування майном, або;

- якщо оренда не є споживчим договором, орендодавець до того, як орендар пiдпише 
договiр оренди, повинен у письмовiй формi:

вказати орендарю особу, що поставляє майно орендодавцю, за винятком випадкiв, 
коли орендар сам обрав цього постачальника й уповноважив орендодавця придбати майно 
або право володiння чи користування в цієї особи,

вказати, що орендар має право на користування обставинами та гарантiями, зокре-
ма, третьої сторони, що наданi орендодавцевi постачальником майна за контрактом, згiдно 
з яким орендодавець набув майно або право володiння чи користування майном;

повiдомити, що орендар може вступити в контакт з особою, яка поставила майно 
орендодавцю, й отримати вiд цієї особи повну й достовiрну заяву про зобов’язання та га-
рантiї, а також про вiдмову в гарантiях та обмеженнях у правах вимоги або засобах захисту.

Цивiльний кодекс Квебеку набув чинностi в сiчнi 1994 р., являє собою новiтню ко-
дифiкацiю цивiльного права. Для нас вiн становить особливий інтерес, з огляду на те що 
знаходиться на межi загального й континентального права, поєднуючи в собi особливос-
тi двох правових систем. Цей документ розглядає договiр лiзингу як окремий тип цивiль-
но-правового договору (поряд iз договором майнового найму) i присвячує цьому третю гла-
ву «Про лізинг» (статті 1842–1850) [2]. 

Вiдповiдно до цього Кодексу, лiзингом визнається договiр, за яким одна особа, лiзин-
годавець, надає рухоме майно в розпорядження iншій особі, лiзингоотримувачу, за плату; 
лiзингодавець придбаває майно, що є предметом лiзингу, у третьої особи на вимогу i згiдно 
з  указiвками лiзингоотримувача; договiр лiзингу може бути укладений лише в пiдприєм-
ницьких цiлях. Майно, що є предметом лiзингу, навiть якщо воно пов’язане з нерухомим 
майном або приєднане до нього, зберігає характер рухомого майна на весь час дiї договору, 
якщо воно не втрачає свою iндивiдуальнiсть.

Про iснування договору лізингу лiзингодавець має вказати в документах про купiв-
лю-продаж майна. З моменту вступу лiзинготримувача у володiння майном на нього пе-
реходять усi ризики загибелi цього майна, навiть унаслiдок дiї непероборної сили. У тако-
му самому порядку до лiзингоотримувача переходять обов’язки щодо витрат на утримання 
й ремонт майна. Якщо майно не доставлено лiзинготримувачу в розумний строк пiсля укла-
дення договору або протягом строку, вказаного у вимозi про доставку, лiзингодавець у разі 
прострочення лiзингоотримувача вправi вважати договiр лiзингу розiрваним. При цьому 
лiзингодавець має повернути лiзингоотримувачу (замiсть майна, яке повертається) все отри-
мане вiд нього за договором майно, за винятком розумної суми з урахуванням вигоди, яку лi-
зингоотримувач отримав вiд договору в перiод його дiї. Після закiнчення договору лiзингу 
лiзинготримувач зобов’язаний повернути це майно лiзингодавцевi, якщо вiн не скористався 
у вiдповiдному випадку правом придбати це майно (таке право може бути надане лiзинго-
тримувачу договором).

Висновки. Проведене дослідження договору лізингу дає змогу резюмувати таке:
- в умовах ринкової економіки, нестабільної економічної ситуації в державі та 

недостатньої кількості власних фінансових ресурсів договір лізингу, особливо фінансового, 
є важливим механізмом залучення новітніх засобів виробництва, забезпечення його модер-
нізації, відповідності потребам суспільства та вимогам науково-технічного прогресу;

- аналiзуючи цивiльно-правовий характер договору лiзингу як юридичного фак-
ту, з яким пов’язується виникнення лiзингових зобов’язань, установили, що вiн є взаємо- 
зобов’язуючим, вiдплатним і строковим цивiльно-правовим договором;



29

Цивілістика

- дослiдження законодавства iнших країн свiдчить про те, що поняття лiзингу та iстот-
них умов договору лiзингу вiдрiзняється. При цьому рiзнi пiдходи до визначення лiзингу, 
наприклад, у континентальному й англо-американському матерiальному правi, незважаючи 
на їх вiдмiннiсть, створюють сприятливi умови для лiзингу. Пояснити таке явище можна 
тим, що континентальнi країни та країни загального права мають тривалу практику регулю-
вання лiзингу, яка стала основою для законодавчого вдосконалення.
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ОСОБЛИВОСТІ ПРИНЦИПУ ПРОПОРЦІЙНОСТІ:  
ІСТОРІЯ ТА ПРАКТИКА

У статті здійснюється дослідження принципу пропорційності в цивільно-
му судочинстві, який полягає в аналізуванні історичного аспекту становлення, 
праць учених-цивілістів щодо функціонування цього принципу та проблемати-
ки застосування як у вітчизняному судочинстві, так і в практиці Європейського 
суду з прав людини.

Ключові слова: цивільне судочинство, судова реформа, принцип пропорцій-
ності, практика ЄСПЛ, історія становлення принципу.


